TECNICO SUERIOR UNIVERSITARIO EN OPERACIONES

COMERCIALES INTERNACIONALES 7
AREA NEGOCIOS INTERNACIONALES ST T
EN COMPETENCIAS PROFESIONALES

ASIGNATURA DE GEOECONOMIA

UNIDADES DE APRENDIZAJE

1. Competencias

Estructurar un plan de negocios de comercio
internacional, a través de estudios y analisis técnicos
para fortalecer el desarrollo de los socios comerciales y
sus mercados

2. Cuatrimestre Tercero
3. Horas Teoricas 53
4. Horas Précticas 37
5. Horas Totales 90
6. Horas Totales por Semana 6
Cuatrimestre
7. Objetivo de aprendizaje El alumno diagnosticara las caracteristicas geopoliticas

de los paises, a través del analisis de indicadores
geograficos, recursos naturales, infraestructura logistica,
situacion economica y politica, para identificar una
oportunidad de negocios global y contribuir a Ila
integracion econdomica.

. o Horas
SIFIEEEIES €0 AprEnelZEE Teolricas |Practicas| Totales
l. Geografia universal 30 20 50
. Economias de mercado 23 17 40
Totales 53 37 90
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GEOECONOMIA

UNIDADES DE APRENDIZAJE

1. Unidad de . .
. |. Geografia universal
Aprendizaje
2. Horas Teoricas 30
3. Horas Précticas 20
4. Horas Totales 50
5. Objetivo de la El alumno ubicara geogréficamente los paises, su infraestructura,

Unidad de
Aprendizaje

recursos naturales y principales rutas comerciales para incursionar

en los mercados globales

Temas

Saber

Saber hacer

Ser

Introduccion a la
geografia

Identificar el concepto y
principios de geografia
universal

Identificar los principales
indicadores geograficos
como: demografia, clima,
orografia, potamologia,
fronteras, capitales,
principales ciudades,
huso horario, idioma 'y
moneda

Reconocer los tipos de
infraestructura logistica de
un pais: Redes de
comunicacion, transporte,
redes de comunicacion

Identificar el concepto y
caracteristicas de la
geopolitica

Determinar los
principales indicadores
geograficos vy la
infraestructura logistica
de un pais determinado

Analitico
Deductivo
Preciso
Organizado
Autogestivo
Responsable
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Temas Saber Saber hacer Ser
Recursos Identificar los recursos Determinar los recursos | Analitico
naturales naturales de cada paisy |naturales de un pais Deductivo

su relevancia economica |especifico, y su Preciso
y comercial: relevancia econdmicay | Organizado
comercial Autogestivo
- Agricola Responsable
- Forestal
- Pesquero
- Mineria
- Energético
Rutas Identificar las principales | Proponer alternativas | Analitico
comerciales rutas comerciales de la de rutas comerciales Deductivo
triada entre América, conforme a las Preciso
Europa y Asia necesidades de la Organizado
considerando: organizacion Autogestivo

-Rutas comerciales
terrestres

-Rutas comerciales
maritimas

-Rutas comerciales areas

Responsable
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GEOECONOMIA

PROCESO DE EVALUACION

Resultado de aprendizaje

Secuencia de aprendizaje

Instrumentos y tipos de
reactivos

A partir de un caso de una
region geografica, elaborara
un informe que contenga:

- Indicadores geograficos
- Infraestructura logistica

- Recursos naturales de
relevancia econémicay
comercial

- Propuestas de rutas
comerciales con su
representacion graficay
justificacion

1. Identificar los indicadores
geograficos de un pais

2. ldentificar las principales
infraestructuras (terrestre,
portuaria, aeroportuaria y
ferroviaria) de los paises

3. Comprender la relevancia
econdémica y comercial de los
recursos naturales de una
region especifica

4. |dentificar las rutas
comerciales entre América,
Europa y Asia

Estudio de casos
Lista de cotejo
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GEOECONOMIA

PROCESO ENSENANZA APRENDIZAJE

Métodos y técnicas de ensefianza

Medios y materiales didacticos

Tareas de investigacion
Andlisis de casos
Equipos colaborativos

Internet

Materiales impresos
Cartografia
Equipo Multimedia

ESPACIO FORMATIVO

Aula Laboratorio / Taller Empresa
X
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GEOECONOMIA

UNIDADES DE APRENDIZAJE

=

Unidad de
aprendizaje

[I. Economias de mercado

Horas Teoéricas

23

Horas Practicas

17

Horas Totales

40

g wn

Unidad de

Aprendizaje

Objetivo de la

El alumno propondra oportunidades de negocios entre paises,
para contribuir a la integracion econémica

Temas

Saber

Saber hacer

Ser

Economias
emergentes y
desarrolladas

Identificar el concepto y
caracteristicas de la
economia de un pais.

Identificar el concepto y
caracteristicas de los
mercados emergentes y
desarrollados

Identificar las etapas de
desarrollo econdmico de
los paises emergentes:

- Sociedad tradicional
- Condiciones para el
despegue

- Despegue

- Madurez

- Consumo masivo

de un pais

Determinar la etapa de
desarrollo econémico

Analitico
Deductivo
Preciso
Organizado
Autogestivo
Responsable
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Temas Saber Saber hacer Ser
Integracion Identificar el concepto de | Proponer Analitico
econOmica modelo econémico oportunidades de Deductivo

contemporaneos, sus negocios con otros Preciso
tipos y caracteristicas paises de bloques Organizado
comerciales existentes | Autogestivo

Reconocer las
caracteristicas de las
etapas de integracion
econdémicay los bloques
comerciales existentes

Identificar los factores
requeridos para mejorar
la integracién econdmica
existente

Responsable
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GEOECONOMIA

PROCESO DE EVALUACION

Resultado de aprendizaje

Secuencia de aprendizaje

Instrumentos y tipos
de reactivos

A partir de un caso, elaborara un
reporte de la integracion
econdmica de tres paises, que
incluya:

- Tipo de economias de los
paises participantes

- Etapas de la integracion
econOmica

- Propuesta de oportunidades de
negocio

1. Identificar el concepto y
caracteristicas de la economia
de un pais

2. ldentificar el concepto y
caracteristicas de los mercados
emergentes y desarrollados

3. Comprender las etapas de
desarrollo econédmico de los
paises emergentes

4.ldentificar los factores
requeridos para mejorar la
integracion econdmica existente

5. Proponer alternativas de
integracion economica

Estudio de casos
Lista de cotejo
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GEOECONOMIA

PROCESO ENSENANZA APRENDIZAJE

Métodos y técnicas de ensefianza Medios y materiales didacticos
Tareas de investigacion Materiales impresos
Andlisis de casos Equipo Multimedia
Debate Internet

ESPACIO FORMATIVO

Aula Laboratorio / Taller Empresa
X
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GEOECONOMIA

CAPACIDADES DERIVADAS DE LAS COMPETENCIAS PROFESIONALES A LAS QUE
CONTRIBUYE LA ASIGNATURA

Capacidad

Criterios de Desempefio

Identificar socios comerciales (paises)
conforme a informacion geografica,
cartografica, politica, cultural y
econOmica, para identificar la viabilidad
comercial con la organizacion.

Elabora un informe con las caracteristicas de la
estructura socioecondmica de dos socios
comerciales de México que incluya:

- Aspectos geograficos (ubicacion, huso horario,
capital, principales ciudades, puertos y
aeropuertos del pais)

- Aspectos culturales (breve resefia historica,
idioma, usos y costumbres)

- Aspectos economicos(actividad productiva,
balanza comercial, PIB)

- Aspectos Politicos (situacién politica, acuerdos
comerciales)
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GEOECONOMIA

FUENTES BIBLIOGRAFICAS

Autor Afio | Titulo del Documento Ciudad Pais Editorial
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Immanuel Geocultura: Ensayos
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Vietor H.K., (2008) | Como compiten los Barcelona Espafia | Ediciones
Richard paises: Estrategia, Deusto
Estructura y Gobierno
de la Economia Global
De la Torre, (2009) | Geografia Mexico D.F | México Mc Graw Hill
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