& INGENIERIA EN LOGISTICA INTERNACIONAL 7

EN COMPETENCIAS PROFESIONALES UNNERSIDADES

TECNOLOGICAS

ASIGNATURA DEL ENTORNO DEL COMERCIO INTERNACIONAL

UNIDADES DE APRENDIZAJE

1. Competencias Dirigir proyectos de negocios y de actividades logisticas
utiizando fuentes de investigacion y técnicas
especializadas para apoyar a la competitividad y
rentabilidad de la organizacion

2. Cuatrimestre Séptimo

3. Horas Teoricas 16

4. Horas Précticas 29

5. Horas Totales 45

6. Horas Totales por Semana 3

Cuatrimestre

7. Objetivo de Aprendizaje El alumno identificara las condiciones del medio y
entorno en base a informacién econdémica, demografica,
politica, cultural y social para contribuir en el andlisis de
la oportunidad de participar en intercambios comerciales
internacionales.

Unidades de Aprendizaje o I-!orgs
Teoricas | Practicas Totales

l. Geografia 5 7 12

Il.  Geopolitica 7 12 19

lll. Proyeccién y seleccion de mercados 4 10 14

internacionales
Totales 16 29 45
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ENTORNO DEL COMERCIO INTERNACIONAL

UNIDADES DE APRENDIZAJE

1. Unidad de I. Geografia
Aprendizaje
2. Horas Teoricas 5
3. Horas Précticas 7
4. Horas Totales 12
5. Objetivo de la El alumno interpretara informacion sobre geografia, humanay
Unidad de fisica que contribuya al conocimiento sobre mercados
Aprendizaje emergentes para facilitar las relaciones comerciales.
Temas Saber Saber hacer Ser
Geografia Explicar la relacion de Esquematizar las Analitico
humana las actividades variables relacionadas | Metddico
comerciales con los con las actividades Responsable
procesos industriales, comerciales y las Deductivo
agricolas, urbanos, oportunidades de
rurales, transporte, negocios.
comunicaciones,
sociedad y cultura, para
detectar oportunidades
de negocios.
Geografia Identificar el efecto que | Determinar Analitico
Fisica provocan en las oportunidades de Metodico
actividades humanasy |negocios a partir de las | Responsable
en los negocios, la caracteristicas Deductivo
climatologia, hidrografia, |geofisicas.
ecologia, territorios y
elementos geo-
estratégicos.
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ENTORNO DEL COMERCIO INTERNACIONAL

PROCESO DE EVALUACION

Resultado de aprendizaje

Secuencia de aprendizaje

Instrumentos y tipos de
reactivos

Elaborara a partir de un caso
un reporte que integre:

e mapa conceptual de la
geografia humana.

e Propuesta de
oportunidades
comerciales a partir de
identificar lugares, zonas
y condiciones
geograficas.

1. Comprender los conceptos
de Geografia humana y fisica
gue intervienen en las
relaciones comerciales.

2. Relacionar caracteristicas de
la geografia humana vy fisica

3. Analizar oportunidades
comerciales a partir de las
caracteristicas de la geografia
humana vy fisica.

Ensayo
Lista de cotejo
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ENTORNO DEL COMERCIO INTERNACIONAL

PROCESO ENSENANZA APRENDIZAJE

Métodos y técnicas de ensefianza

Medios y materiales didacticos

Ejercicios practicos
Tareas de investigacion
Equipos colaborativos

Internet

Materiales impresos (mapas)
Equipo multimedia
Material audiovisual

ESPACIO FORMATIVO

Aula Laboratorio / Taller Empresa
X
A Comité de Directores de la Carrera de - Comision de Rectores de g“"
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UNIDADES DE APRENDIZAJE

ENTORNO DEL COMERCIO INTERNACIONAL

1.Unidad de Il. Geopolitica
Aprendizaje '

2. Horas Teodricas 7

3. Horas Practicas 12

4. Horas Totales 19

5

. Objetivo de la

El alumno analizara la informacién social y politica de mercados

Unidad de
Aprendizaje

internacionales, que permita determinar e identificar las
caracteristicas Optimas para incursionar en nuevos mercados.

Temas Saber Saber hacer Ser
Condiciones y |lIdentificar los elementos | Seleccionar Analitico
situaciéon principales de los oportunidades de Metddico
sociopolitica de |sistemas: nuevos mercados con | Responsable
América - Social los principales paises | Deductivo
- Econdmico de América Trabajo en equipo
- Politico considerando los Liderazgo
considerando sistemas: Empatia
principalmente los - Social
siguientes paises: - Econémico
- México - Politico
- Canada
- Estados Unidos
- Brasil
- Argentina
- Chile
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Temas Saber Saber hacer Ser
Condiciones y |Identificar los elementos | Seleccionar Analitico
situacién principales de los oportunidades de Metddico
sociopolitica de |sistemas: nuevos mercados con | Responsable
Asia. - Social los principales paises | Deductivo

- Econdmico de Asia, considerando | Trabajo en equipo
- Politico los sistemas: Liderazgo
Considerando - Social Empatia
principalmente los - Econémico
siguientes paises: - Politico
- China
- Japon
- Rusia
- India
- Korea
- Arabia Saudita
Condiciones y |lIdentificar los elementos | Seleccionar Analitico
situaciéon principales de los oportunidades de Metddico
sociopolitica de |sistemas: nuevos mercados con | Responsable
Europa - Social los principales paises | Deductivo
- Econdmico de Europa, Trabajo en equipo
- Politico considerando los Liderazgo
Considerando sistemas: Empatia
principalmente los - Social
siguientes paises: - Econémico
- Alemania - Politico
- Francia
- Reino Unido
- Espaina
- Italia
- Suiza
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Temas Saber Saber hacer Ser
Condiciones y |Describir los elementos | Seleccionar Analitico
situacién principales de los oportunidades de Metddico
sociopolitica de |sistemas: nuevos mercados con | Responsable
Africa - Social los principales paises | Deductivo
- Econdmico de Africa, Trabajo en equipo
- Politico considerando los Liderazgo
considerando sistemas: Empatia
principalmente los - Social
siguientes paises: - Econémico
- Sudéafrica - Politico
- Marruecos
- Nigeria
- Angola
- Egipto
- Argelia
Condiciones 'y |Describir los elementos | Seleccionar Analitico
situaciéon principales de los oportunidades de Metddico
sociopolitica de |sistemas: nuevos mercados con | Responsable
Oceania - Social los principales paises | Deductivo
- Econdmico Oceania, considerando | Trabajo en equipo
- Politico los sistemas: Liderazgo
Considerando - Social Empatia
principalmente los - Econémico
siguientes paises: - Politico
- Australia
- Nueva Zelanda
Mercados Identificar las Seleccionar los Analitico
potencialmente |caracteristicas de los mercados mas Metddico
comerciables mercados mas apropiados para la Responsable
apropiados para la inversion, de acuerdo | Deductivo
inversion a un caso dado Trabajo en equipo
Liderazgo
Empatia
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ENTORNO DEL COMERCIO INTERNACIONAL

PROCESO DE EVALUACION

Resultado de aprendizaje

Secuencia de aprendizaje

Instrumentos y tipos de
reactivos

Elaborara una propuesta de
oportunidades comerciales
con base en el analisis de
los sistemas sociales,
econdmicos y politicos de
los socios mas importantes
de México.

1. Identificar las condiciones
sociales, econdmicas y politicas
de: América, Asia, Europa,
Africa y Oceania.

2. Analizar la informacién
sociopolitica y econdémica de
las diferentes regiones del
mundo.

3. Seleccionar posibles
oportunidades comerciales.

Proyecto
Lista de cotejo

Comité de Directores de la Carrera de

Comision de Rectores de
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ENTORNO DEL COMERCIO INTERNACIONAL

PROCESO ENSENANZA APRENDIZAJE

Métodos y técnicas de ensefianza

Medios y materiales didacticos

Tareas de investigacion
Ejercicios practicos
Equipos colaborativos

Internet

Materiales impresos (mapas)
Equipo multimedia
Material audiovisual

ESPACIO FORMATIVO

Aula Laboratorio / Taller Empresa
X
- Comité de Directores de la Carrera de . Comision de Rectores de g“"
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ENTORNO DEL COMERCIO INTERNACIONAL

UNIDADES DE APRENDIZAJE

1. Unidad de lll. Proyeccion y seleccion de mercados internacionales
Aprendizaje
2. Horas Teoricas 4
3. Horas Précticas 10
4. Horas Totales 14
5. Objetivo de la El alumno identificard y conformara propuestas comerciales en
Unidad de funcién del entorno y necesidades de la organizacion, para
Aprendizaje orientar y facilitar las decisiones comerciales de tipo internacional.
Temas Saber Saber hacer Ser
Estabilidad Describir la situacion Elaborar una propuesta | Analitico
politica del sistema politico del |comercial acorde a la Metodico
pais a establecer la estabilidad politica del | Responsable
relacion comercial pais a establecer la Proactivo
relacion. Deductivo

Trabajo en equipo

Facilidades de Explicar la situacion Elaborar una propuesta | Analitico
inversion econOmica del paisa |comercial acorde a las |Metddico
establecer la relacion condiciones Responsable
comercial. econOmicas del paisa | Proactivo
establecer la relacion. Deductivo
Trabajo en equipo
Condiciones Describir las Elaborar una propuesta | Analitico
laborales condiciones laborales y | comercial de acuerdo a | Metddico
de competitividad del  |términos de Responsable
pais a establecer la condiciones laborales y | Proactivo
relacion comercial mano de obra del pais | Deductivo

a establecer la relacion.

Trabajo en equipo

s, Comité de Directores de la Carrera de .. Comision de Rectores de T
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Temas Saber Saber hacer Ser
Caracteristicas Describir los aspectos | Presentar una Analitico
culturales de religién, costumbres, | propuesta comercial Metddico

tradiciones, lenguaje, acorde a la cultura Responsable
valores y actitudes, general del pais a Proactivo
educacion, cultura establecer la relacion. Deductivo

laboral

Trabajo en equipo

Deficiencias del |ldentificar las Comparar las tipologias | Analitico
sistema tipologias de los de Huntington, David Metodico

sistemas politicos, Apter y Duverger. Responsable

segun Huntington Proactivo

David Apter, Duverger. Deductivo

Trabajo en equipo
- Comité de Directores de la Carrera de . Comision de Rectores de T
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ENTORNO DEL COMERCIO INTERNACIONAL

PROCESO DE EVALUACION

Resultado de aprendizaje

Secuencia de aprendizaje

Instrumentos y tipos de
reactivos

Elaborara una propuesta de
intercambio comercial en la
gue incluya:

e Andlisis de las
condiciones politicas,
laborales y culturales.

e Cuadro comparativo
tomando como base el
sistema politico mexicano
de acuerdo a las
tipologias de Huntington,
David Apter y Duverger

1. Comprender los conceptos
de: estabilidad politica,
facilidades de inversion,
condiciones laborales,
caracteristicas culturales y
tipologias del sistema.

2. ldentificar los elementos y
caracteristicas de una
propuesta comercial.

3. Relacionar los conceptos de:

estabilidad politica, facilidades
de inversion, Condiciones
laborales, Caracteristicas
culturales y tipologias del
sistema para elaborar una
propuesta comercial.

4. Analizar propuestas
comerciales.

Proyecto
Lista de cotejo

s, Comité de Directores de la Carrera de .. Comision de Rectores de T
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ENTORNO DEL COMERCIO INTERNACIONAL

PROCESO ENSENANZA APRENDIZAJE

Métodos y técnicas de ensefianza

Medios y materiales didacticos

Ejercicios practicos
Tareas de investigacion
Equipos colaborativos

Internet

Materiales impresos (mapas)
Equipo multimedia
Material audiovisual

ESPACIO FORMATIVO

Aula Laboratorio / Taller Empresa
X
A Comité de Directores de la Carrera de - Comision de Rectores de g“"
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ENTORNO DEL COMERCIO INTERNACIONAL

CAPACIDADES DERIVADAS DE LAS COMPETENCIAS PROFESIONALES A LAS QUE
CONTRIBUYE LA ASIGNATURA

Capacidad

Criterios de Desempefio

Realizar un diagndstico de la empresa
mediante técnicas documentales, de
observacion, estadisticas, operaciones
financieras para determinar
caracteristicas comerciales viables de
nuevas unidades de negocio en la
empresa

Integra un documento con la siguiente
informacion sobre la empresa:

- Capacidad técnica y tecnoldgica

- Capacidad de produccion y productividad

- Capacidad Financiera

- Tamaiio y nivel de competencia

- Experiencia en mercados nacionales e
internacionales

- Capacidad y actitud del gerenciamiento

- Sistemas administrativos

- Analisis de la empresa frente a su entorno local,
nacional e internacional

Realizar una investigacion de mercados
nacional y/o internacional mediante la
metodologia de la investigacion
cuantitativa, cualitativa o de factibilidad
gue permitan facilitar la incorporacion a
nuevos segmentos de mercado con la
finalidad de determinar la viabilidad del
mercado y establecer estrategias
comerciales

Integra un informe que contenga la siguiente
informacion:

- Planeacion del estudio ( mercado meta,
elementos econdémicos, culturales, politicos,
sociales, normas y regulaciones, recursos
disponibles, con la finalidad de determinar la
viabilidad del mercado y establecer estrategias
comerciales)

- Segmentacién del mercado

- Determinacién de la muestra

- Disefio de instrumentos de recopilacién de
informacion

- Disefio del tipo de muestreo

- Analisis e interpretacion de resultados

- Planeacién estratégica de penetracion de
mercados

0
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ENTORNO DEL COMERCIO INTERNACIONAL

FUENTES BIBLIOGRAFICAS

Autor Ao Titulo del Documento Ciudad Pais Editorial

Sandhusen, (2007) | Mercadotecnia Washington | E.U.A. Patria

R. Internacional

Lerma, A. (2004) | Comercio y | Washington | E.U.A. Cengage
Mercadotecnia Learning
Internacional

Terpstra, V. (2001) | Introduccion a la Washington | E.U.A. Thompson
Mercadotecnia
Internacional

Keegan, J. (1998) | Fundamentos de Washington | E.U.A. Prentice Hall /
Mercadotecnia Pearson
Internacional

Reyes Diaz- (2005) | Comercio Exterior, una | México, D.F. | México Bufete

Leal, E. vision integral internacional

Jeanette S., (2006) | Protocolo Comercial México, D.F. | México Patria

Martin y

Lillian H.

Secretaria de | (2009) | Subsecretaria de México, D.F. | México S.E

Economia Comercio Exterior
www.economia.gob.mx
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